附件1

大赛指南

一、“乡村振兴人才”赛道赛制说明
（一）赛道介绍
面向全省从事电商直播行业的人员等进行招募，通过比赛，全面展示乡村振兴成果，挖掘培育一批电商人才，充实乡村“人才振兴”力量，引导更多乡村主播助力乡村振兴。
（二）招募要求
1.参赛选手以乡村主播为主，可以是在乡村从事电商直播行业的乡村新秀主播、达人主播、返乡创业人员、退伍军人、大学生、农业技术推广人员、村书记、第一书记、乡村振兴带头人等，可以宣传家乡好物好景，将家乡好品通过电商平台进行推广销售；
2.参赛主播需年满18周岁，无失信行为记录和违法犯罪记录，身心健康，阳光上，无不良嗜好，直播行为不得违法、违背社会公序良俗；
3.在抖音、快手、视频号、淘宝、京东等电商平台已开通账号，且已开通商品橱窗，可开直播挂车销售；
4.带货产品应符合国家相关质量标准，具有良好的品质和口碑，具备合法的品牌授权；
5.遵守大赛组委会的各项规章制度，遵守比赛规则，服从赛程安排。
（三）组别分类
1.乡村振兴新秀主播：拥有个人直播带货账号，过往直播带货经验较少，平台账号粉丝量10000以下的全省直播带货新秀主播、意向尝试农产品直播带货的乡村群众，已开设商品橱窗，可开直播挂车销售。
2.乡村振兴达人主播：拥有个人直播带货账号，具有一定直播带货经验，平台账号粉丝量达到10000人及以上的全省的达人主播，已开设商品橱窗，可开直播挂车销售。
3.乡村振兴村支书主播：全省各村第一书记、党组织书记、村委会主任等村级带头人，以推广本村/本区域农品、乡村特色资源为核心，突出本土带动与助农实效。需拥有个人直播带货账号，已开设商品橱窗，并进行本地特色产品直播带货。
（四）赛程设置
1.初赛（6月-8月）：内部赛线上实战直播为期3个月，各组别内部独立评比。由参赛选手自行选品，自主开播进行实战带货直播，赛事组委会将抓取多维度数据进行考核，根据综合排名各组别前50%的参赛选手，可晋级下一轮比赛；
2.晋级赛（9月-11月中旬）：线上实战直播期2个半月，各组别晋级选手进行自主带货直播；大赛组委会结合任务完成数据量实时发布综合数据排行榜单，根据直播数据评分标准综合排名，各组别前20名可晋级总决赛；
3.总决赛（11月中下旬）：综合数据+专场直播。综合主播初赛、晋级赛的所有直播数据，进行基础分排名，总决赛专场直播，现场完成2小时直播带货比拼，并进行相关的短视频创作，同时邀请专家组建专家评审团，进行数据分析，对直播状态、销售情况、运维情况进行全方位打分，最终进行排名，评选出大赛的获奖选手。
（五）赛程要求
1.直播期间必须使用赛事统一背景或体现赛事标识；
2.赛事组委会将通过数据平台对各团队直播情况进行实时监看，参赛主播需按规定提交直播数据截图，由组委会工作人员进行（每赛段）数据汇总和统计；
3.排名将由赛事组委会发布宣传通告；
4.禁止刷单。
（六）评分标准
考核选手参赛期间的综合数据，将各选手每周的单项数据，按人数比例采用阶梯加分法，汇总每项细分计算总分，进行排序。
	赛程
	项目
	数据内容
	比重
	备注

	初赛

	销售额
	GMV
	60%
	

	
	直播数据
	直播时长、转化率、
千次观看成交额、ROI
	40%
	

	晋级赛
	销售额
	GMV
	50%
	（1）GMV排行榜排行第一的选手，加2分；
（2）积极发布乡村主题短视频，有独立创作能力，突出乡村特色，短视频质量较高者可适当进行加分。
（3）参与并完成相关主题直播活动，加3分。

	
	直播数据
	直播时长、转化率、
千次观看成交额、ROI
	30%
	

	
	短视频

	创作数量、播放量、点赞量、评论量
	20%
	

	总决赛
	综合数据
	综合之前赛段的所有直播数据
	30%
	（1） 集中进行不少于2小时直播带货比拼；
（2） 积极发布和总决赛主题相关的高质量视频，有独立创作能力，短视频质量较高者可适当进行加分。

	
	直播数据
	GMV、下单人数、观看人数、千次观看成交额
	40%
	

	
	短视频

	创作数量、播放量、点赞量、评论量
	10%
	

	
	专家评议
	内容策划、语言表达、直播话术、主播状态
	20%
	


二、“农业企业”赛道赛制说明
（一）赛道介绍
面向全省各类农业经营主体，包括农业生产/加工/销售企业、农民专业合作社、家庭农场、乡村文旅企业等，无规模、品类限制。
（二）招募要求
1.企业赛道参赛主体需具有独立法人资格（合作社、家庭农场提供相应登记证明），经营状况良好。具备直播带货条件，可自主组建直播团队开展直播；
2.每类农业经营主体限报1支参赛队伍，团队成员需年满18周岁，无失信行为记录和违法犯罪记录，无不良嗜好，身心健康，形象阳光向上，直播行为不得违法、违背社会公约；
3.在抖音、快手、视频号等平台已开通企业账号，且开通商品橱窗，具备店播条件；京东、淘宝（天猫）、拼多多等传统电商已开通直播账号且已满足直播条件；
4.带货产品应符合国家相关质量标准，具有良好的品质和口碑，具备合法的品牌授权；
5.遵守大赛组委会的各项规章制度，遵守比赛规则，服从赛程安排。
（三）赛程设置
1.初赛（6月-8月）：线上实战直播为期3个月，各企业自主选品，自主开播进行实战带货直播，赛事组委会将抓取多维度数据进行考核，综合排名前50%的企业晋级下一轮比赛。
2.晋级赛（9月-11月中旬）：线上实战直播期2个半月，晋级企业进行自主带货直播，大赛组委会结合任务完成数据量实时发布综合数据排行榜单，完成相应的促消费主题直播活动和短视频竞赛设置加分项。根据综合排名，前20名晋级总决赛。
3.总决赛（11月中下旬）：综合数据+专场直播。综合参赛企业初赛、晋级赛的所有直播数据以及短视频数据，进行基础分排名；总决赛专场直播，现场完成2小时直播带货比拼，并进行相关短视频的创作，同时邀请专家组建专家评审团，进行数据分析，对直播状态、销售情况、运维情况进行全方位打分，最终进行排名，评选出大赛的获奖企业。
（四）赛程要求
1.直播期间必须使用赛事统一背景或体现赛事标识；
2.赛事组委会将通过数据平台对各企业直播情况进行实时监看，参赛团队需提交直播数据截图，由工作人员进行数据汇总和统计；
3.排名将由赛事组委会发布宣传通告；
4.禁止刷单。
（五）评分标准
考核企业参赛期间的综合数据，将各企业每周的单项数据，按企业数量比例采用阶梯加分法，汇总每项细分计算总分，进行排序。
	赛程
	项目
	数据内容
	比重
	备注

	初赛

	销售额
	GMV
	60%
	

	
	直播数据
	直播时长、转化率、
千次观看成交额、ROI
	40%
	

	晋级赛
	销售额
	GMV
	50%
	（1）GMV排行榜排行第一的企业，加2分；
（2）积极发布乡村主题短视频，有独立创作能力，突出乡村特色，短视频质量较高者可适当进行加分。
（3）参与并完成相关主题直播活动，加3分。

	
	直播数据
	直播时长、转化率、
千次观看成交额、ROI
	30%
	

	
	短视频

	创作数量、播放量、点赞量、评论量
	20%
	

	总决赛
	综合数据
	综合之前赛段的所有直播数据
	30%
	（1）集中进行不少于2小时直播带货比拼；
（2）积极发布和总决赛主题相关的高质量视频，有独立创作能力，短视频质量较高者可适当进行加分。

	
	直播数据
	GMV、下单人数、观看人数、千次观看成交额
	40%
	

	
	短视频

	创作数量、播放量、点赞量、评论量
	10%
	

	
	专家评议
	内容策划、语言表达、直播话术、主播状态
	20%
	


 
 
附件2
大赛报名表

一、乡村振兴人才赛道
	姓   名
	
	组别（新秀/达人/村支书）
	
	个人照片
（二寸免冠证件彩照）

	账号名称
	
	账号平台
	
	

	粉丝量
	
	性别
	
	

	所属地区
	市    县（市/区）
	手机号码
	

	主销产品
	
	年销售量
	

	个人介绍
（直播成绩、风格特色、所获奖项等）
	

	单位意见（所在街道/村镇）
	负责人签字（盖章）：        
                                       
  年  月   日


 
 
乡村振兴人才赛道汇总表
市：             联系人及联系方式：             
	主播  类型
（新秀/达人/村支书）
	主播姓名
	主播账号名称
	账号平台
	联系人及电话
	年销售量
	主销产品

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


备注：由各市农业农村局招募汇总，提报参赛主播信息（各市新秀主播不少于15名、达人主播不少于15名、村支书主播不少于10人）
 
 
二、农业企业赛道汇总表
市：                联系人及联系电话：             
	企业名称
	产品类别
	爆品货盘与价格
	参赛  负责人
	联系  方式
	参赛平台和账号
	账号  信息
（账号粉丝数）
	企业简介

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


备注：由各市农业农村局招募汇总，提报参赛企业信息，各市报名企业不少于30家。
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